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Fire af Finn Helmers
tidligere chefer i
Giga, der i 2000 blev
solgt for 10 mia.kr.
til Intel, rejser i disse
madneder kapital til
deres virksomhed
Iptronics — og netop
Finn Helmer er en af
de private investorer
pd vej ind i ejer-
kredsen. Her tre af
Iptronics-stifterne,
Steen Bak
Christensen,

Niels Finseth og
Henning Lysdal.

Finn Helmer med i nyt Glga sats

Kapitalrejsning
AF KASPER KRONENBERG

Finn finder
frem. Igen.

En af de senere ars absolut
mest succesfulde danske
ivaerkseettere Finn Helmer,
der i 2000 var manden bag
salget af Giga til Intel for ca.
10 mia. kr., skal igen i skrive-
bordsskuffen og gribe ud efter
sin risikovillige fyldepen, nar
han i lobet af f& uger forven-
tes at skrive under pa en afta-
le, der sikrer ham en pen
aktiepost i virksomheden Ip-
tronics.

Det er fire tidligere chefer
fra netop Giga, der i slutnin-
gen af 2003 stiftede

fyldepennen

Iptronics, der har udviklet
nogle chip, der i lobet af tre-
fire ar forventes at kunne er-
statte kobbernetveerkene i
computere, sa data kan sen-
des hurtigere.

Adm. direktor Niels Fin-
seth fortaller, at selskabet 1
jagten pa private investorer
ogsa har talt med Finn Hel-
mer, der har givet tilsagn om
at investere i selskabet. Iptro-
nics skal i alt rejse 35 mio. kr.
inden 15. juni, og forelobig
gar kapitalrejsningen godt
med 10 pct. af kapitalen i hus.

»Derudover har vi fiet en
rekke mundtlige tilsagn. Vi
abner op for, at nye investorer
kan komme ind i ejerkredsen.
Det er risikovillig kapital, vi

Iptronics
A/S

Niels Finseth, Steen Bak
Chirstesen, Henning Lysdal,
Eivind Johansen,

Jesper W. Bek

Omsatning

Ejere

4,8 mio. kr.
160.000 kr.
520.000 kr.

Antal ansatte 6
1

Resultat for skat

Egenkapital

seger, men up-siden er stor,«
siger Niels Finseth, der i de
glade Giga-dage havde titel af
designmanager.

Ud over sin kommende in-
vestering i Iptronics har Finn
Helmer investeret i bl.a. vind-
energiselskabet Greentech.

Iptronics har brugt cirka
halvandet ar pa at fa sin tek-
nologi pa plads i samarbejde
med den japanske elektronik-
gigant NEC. Naeste skridt er
at fa standardiseret produk-
tet, s& computerproducenter
verden over vil basere deres
produktion pa teknologien fra
det dansk-japanske partner-
skab.

Iptronics har i grove traek
fulgt den forretningsmodel,
der sikrede netop Giga succes,
hvor man naermest klaebede
sig op ad kunderne fra aller-
forste dag - i bestraebelserne
pa at veere helt sikre pé, at de
teknologier, man arbejder
med i udviklingsafdelingen,
rent faktisk ogsa skaber veer-
di for en keber.

Salg og marketing

»Vi skal bruge de nye penge
til at bygge en steerk salgs- og
marketingafdeling op. Vi har
valgt private investorer,
»business angels« om man
vil, fordi de i hgjere grad giver
os muligheden for at tilpasse
vores strategi til de bevaegel-
ser, der hele tiden sker i mar-
kedet,« siger Niels Finseth.

kasper.kronenberg@borsen.dk



